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Perfil del Egresado

Los egresados de este doctorado contaran con:

Conocimientos en:

« La gestion de proyectos directivos y empresariales.

« El entono econdmico nacional e internacional y la
importancia de ésta para el establecimiento y
crecimiento de las empresas y los negocios.

- Los elementos especificos de la planeacion, ejecucion
y gestién mercadoldgica.

« El operador logistico autorizado en el dmbito
internacional.

- Las tendencias de negocio y su influencia en la
estrategia empresarial actual.

- Las funciones de los tratados comerciales y el entorno
econémico mundial

« El funcionamiento de los medios de transporte
internacional de mercancias, los agentes que
intervienen y la documentacién necesaria intervenida.

Habilidades para:

« Detectar las oportunidades de mercado, utilizando
métodos y técnicas de analisis y estudio de los
mercados, identificando el comportamiento del
consumidor.

- Analizar y utilizar los enfoques y métodos de
investigacion doctoral

- Planear y formular estrategias orientadas a alcanzar los
objetivos propuestos para cada una de las empresas y
negocios.

- Evaluar oportunidades y modelos de negocio factibles.
« Analizar los instrumentos econémicos en la toma de
decisiones empresariales.

- Planear y formular estrategias orientadas a alcanzar los
objetivos propuestos para cada una de las empresas y
negocios.

- Analizar e investigar el comportamiento de los
consumidores y el desarrollo de los mercados
internacionales actuales.

« Detectar nuevos mercados y oportunidades de
negocios internacionales.




Actitudes:

« Disposicion y flexibilidad para adaptarse a los
cambios en su ambito laboral.

- Respeto y apego a las normas profesionales y
legales que rigen este campo.

« Disposicion para el trabajo colaborativo en equipos
interdisciplinarios.

+» Mostrar una actitud emprendedora con apertura a
ideas innovadoras.

Destrezas:

- Utilizar los aspectos esenciales aplicados en el
transporte internacional.

» Aplicar los procedimientos y normativas vigentes
en el comercio internacional

» Operar técnicas que le permitan establecer criterios
para la adecuada utilizacién de los medios de
transporte y la fase operadora de éstos.

» Aplicar los instrumentos econémicos para la toma
de decisiones empresariales.

Requisitos

*Certificado de maestria.
*Titulo de maestria.
*Acta de nacimiento.
*CURP (actual).IFE o INE.
*Certificado médico con
tipo sanguineo.
*Comprobante de
domicilio.

*Cédula profesional de
maestria.

*3 fotos tamano infantil.

Mapa Curricular

El egresado analizard los aspectos tedricos, analiticos y técnicos de los procesos del comercio en el ambitos internacionales , asi como en materia econémica, mercadolégica,
logistica y normativa, para planear, organizar y dirigir operaciones que le permitan exportar e importar bienes, productos y servicios entre paises o regiones econémicas activas,
utilizando las dreas administrativas, financieras, econémicas y politicas en funcién de la comercializacion, apegados a las normas juridicas vigentes, con la finalidad de aplicar
técnicas y estrategias de negociacion y ventas dentro de las empresas formulando convenios con diferentes organismos internacionales, asi mismo intervenir en negocios y la
comercializacién para lograr los objetivos de la organizacién.
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